1지망 : 히타치 (Hitachi, Ltd.)
(1) 어떤 사업을 하고 있는지
히타치는 디지털 솔루션, 에너지, 산업 기계, 철도 시스템, 헬스케어 등 다양한 영역에서 종합적으로 사업을 전개하고 있는 글로벌 기업이다. 특히 최근에는 ‘Lumada’라는 데이터 기반 솔루션 사업을 통해 디지털 전환(DX)에 집중하고 있다.
(2) 어떤 사업적 리스크를 가지고 있는지
사업 영역이 매우 넓은 만큼, 시장 변화나 글로벌 정세에 따라 영향을 받기 쉬운 구조라는 점이 리스크로 작용할 수 있다. 특히 제조 부문은 원재료 가격 상승이나 공급망 문제에 민감하게 반응한다.
(3) 경쟁사는 어떤 곳인지
NEC, 후지쯔, 도시바 같은 일본 내 대형 전기・전자 기업들이 주요 경쟁사로 꼽힌다. 글로벌 시장에서는 지멘스나 GE와 같은 해외 대기업도 경쟁 상대로 볼 수 있다.
(4) 경쟁사와 비교한 강점과 단점
강점은 다양한 산업 분야에서 실적을 쌓아온 경험과 기술력이며, 특히 인프라와 IT의 융합에 강하다. 반면, 사업 범위가 넓다 보니 특정 분야에 대한 집중력이 떨어지는 경우도 있어, 민첩한 변화 대응에서는 약점을 보일 수 있다.
(5) 경영자의 키워드와 나의 키워드 매치성 설명
히타치의 경영 키워드 중 하나는 ‘사회적 가치 창출’이다. 나 역시 사회에 긍정적인 영향을 주는 시스템을 만들고 싶다는 목표를 가지고 있어, 이 점에서 방향성이 잘 맞는다고 생각한다.
(6) 자유분석
히타치는 단순한 제조 기업을 넘어 ‘사회 인프라 x IT’의 융합을 실현하고자 하는 방향성을 가지고 있어 매력적이다. 기술력뿐 아니라 사회 전체를 보는 시야도 중요하게 생각하는 기업이라는 점에서 개인적으로도 끌린다.
(7) 자유분석
히타치의 로고에서 풍기는 신뢰감이 개인적으로 인상 깊었다. 오랜 역사 속에서도 끊임없이 변화하고 도전하는 모습이, 나 또한 지속적으로 배우고 성장하고자 하는 자세와 맞닿아 있다고 느꼈다.

2지망 : 히타치솔루션즈 (Hitachi Solutions, Ltd.)
(1) 어떤 사업을 하고 있는지
히타치솔루션즈는 히타치 그룹의 IT 전문 자회사로, 기업용 시스템 개발, 클라우드 서비스, ERP 및 CRM 솔루션 제공 등을 중심으로 하는 IT 서비스 기업이다. Microsoft 기반 솔루션에 특히 강점을 가지고 있다.
(2) 어떤 사업적 리스크를 가지고 있는지
기업 고객 의존도가 높아 특정 산업군의 경기 침체나 디지털 투자 축소가 있을 경우 실적에 영향을 받을 가능성이 있다. 또한 클라우드 등 경쟁이 심화되고 있는 시장에서 차별화가 중요한 과제가 된다.
(3) 경쟁사는 어떤 곳인지
후지쯔, NEC솔루션즈, NTT데이터, SCSK 같은 IT 전문 기업들이 주요 경쟁사로 볼 수 있다. 특히 ERP 분야에서는 SAP나 Oracle 등 글로벌 업체도 경쟁 상대가 된다.
(4) 경쟁사와 비교한 강점과 단점
히타치 그룹의 강력한 네트워크와 브랜드 인지도 덕분에 안정적인 프로젝트 수주가 가능하다는 점이 강점이다. 다만, 그룹 내부 의존도가 높아 외부 시장 개척에는 한계가 있을 수 있다.
(5) 경영자의 키워드와 나의 키워드 매치성 설명
경영 철학 중 ‘고객과 함께 가치 창조’라는 부분이 인상 깊었다. 나 역시 개발자로서 고객의 과제를 함께 고민하고 해결책을 제공하는 데 의미를 두고 있어 이 철학에 공감한다.
(6) 자유분석
히타치솔루션즈는 규모는 크지 않지만 그룹의 신뢰를 바탕으로 안정적인 성장세를 보이고 있다. 빠르게 변화하는 IT 업계에서 균형 잡힌 조직 문화를 유지하면서도 혁신을 시도하는 모습이 인상 깊다.
(7) 자유분석
엔지니어 인터뷰를 보았을 때, 개인의 성장과 기술력 향상을 중요하게 생각하는 분위기가 느껴졌다. 팀워크를 중시하고, 개인의 역량을 살려주는 환경이 매력적이라고 생각했다.

3지망 : 후지소프트 (Fujisoft Inc.)
(1) 어떤 사업을 하고 있는지
후지소프트는 시스템 인티그레이션, 임베디드 소프트웨어, 로봇・AI 기술, 클라우드 인프라 구축 등 다양한 IT 솔루션을 제공하는 독립계 IT 기업이다. 특히 자동차, 금융, 통신 분야에 강점을 가진다.
(2) 어떤 사업적 리스크를 가지고 있는지
IT 인재 확보 경쟁이 치열해지고 있는 상황에서, 우수한 인재를 얼마나 유지하고 성장시킬 수 있을지가 중요한 과제가 된다. 또한 고객 산업의 경기 변동도 영향을 미칠 수 있다.
(3) 경쟁사는 어떤 곳인지
SCSK, TIS, CTC, NS솔루션즈 등 일본 내 SI 기업들이 주요 경쟁사다. 고객군도 유사한 경우가 많아 기술력과 제안력에서 차별화가 중요해진다.
(4) 경쟁사와 비교한 강점과 단점
강점은 다양한 산업에 걸친 SI 실적과 로봇이나 AI 등 신기술에 대한 도전정신이다. 반면, 대기업 계열사가 아니기 때문에 브랜드 인지도나 대형 프로젝트 수주에서는 상대적으로 약점을 가진다.
(5) 경영자의 키워드와 나의 키워드 매치성 설명
‘자율과 도전’이라는 경영 철학이 나에게도 깊이 와 닿는다. 독립적으로 생각하고 행동하며, 새로운 것에 도전하는 자세를 중요하게 여기는 나의 가치관과 일치한다고 느낀다.
(6) 자유분석
후지소프트는 규모는 크지 않지만, 기술적 깊이와 독자적인 노선을 걷는 부분이 인상 깊다. 특히 로봇 사업이나 AI 관련 프로젝트를 통해 미래 성장 가능성을 확보하고 있다는 점이 매력이다.
(7) 자유분석
사내 분위기를 소개하는 유튜브 영상을 봤을 때, 수평적인 분위기와 자유로운 의견 교환이 이루어지는 모습이 인상적이었다. 내가 일하고 싶은 이상적인 개발 환경과 유사하다고 느꼈다.

