
NIKE

1. 기업 요약

나이키(NIKE)는 스포츠 신발, 의류, 운동 장비를 설계, 제조, 판매하는 세계 최대의 스포츠웨어 기업으로, 약 31%의 시장 점유율을 차지하며 글로벌 1위를 유지하고 있습니다. 2023 회계연도 기준 약 510억 달러의 매출을 기록했으나, 2024년에는 경쟁 심화와 소비 둔화로 매출 성장률이 1%에 그치는 부진을 겪었습니다. 주요 브랜드로는 나이키, 조던, 컨버스를 보유하며, 최근 신생 브랜드들의 도전에 맞서 제품 혁신과 직접 소비자 판매(D2C) 채널 강화를 통해 시장 점유율 회복을 목표로 하고 있습니다. 또한, 2024년 파리 올림픽을 계기로 퍼포먼스 제품에 대한 관심을 높이고 지속 가능한 경영을 추진하며 환경 보호에도 힘쓰고 있습니다.


2. 연간 결산서
https://s1.q4cdn.com/806093406/files/doc_financials/2024/q4/FY24-Q4-Combined-NIKE-Press-Release-Schedules-FINAL.pdf (2024)

https://s1.q4cdn.com/806093406/files/doc_financials/2023/q4/FY23-Q4-Combined-NIKE-Press-Release-Schedules-FINAL.pdf (2023)


3. 사업 보고서
https://s1.q4cdn.com/806093406/files/doc_financials/2024/ar/427857-1-_7_Nike-2024-Combo_Form-10-K_WR.pdf (2024)
나이키(Nike)의 2024년은 글로벌 스포츠 및 라이프스타일 브랜드로서, 혁신적인 제품 개발, 마케팅, 그리고 강력한 유통망을 통해 시장을 선도하고 있습니다. 2024년 동안 나이키는 지속 가능한 성장을 위해 디지털 전략과 직접 소비자(D2C) 판매를 확대하였으며, 매출 성장을 기록했음에도 불구하고 글로벌 공급망 문제와 환율 변동 같은 외부 요인이 재무 성과에 영향을 미쳤습니다. 회사는 지속 가능성과 혁신을 핵심 가치로 삼아 장기적 성장을 위한 투자와 운영 효율화를 지속적으로 추진하고 있습니다.

https://s1.q4cdn.com/806093406/files/doc_downloads/2023/414759-1-_5_Nike-NPS-Combo_Form-10-K_WR.pdf (2023)
나이키(Nike)의 2023 회계연도 연례 보고서(10-K)에 따르면, 회사는 글로벌 스포츠 용품 시장에서 선두를 유지하며, 혁신적 제품 개발과 소비자 중심의 디지털 전략에 주력하고 있습니다. 2023년 동안 나이키는 매출 성장과 브랜드 인지도 강화를 이루었으나, 지속적인 공급망 도전과 환율 변동이 수익성에 영향을 미쳤습니다. 또한, 지속 가능성을 핵심 전략으로 삼아 재활용 소재 사용 확대와 탄소 배출 감소 목표를 달성하기 위한 노력을 강조했습니다. 나이키는 앞으로도 글로벌 시장에서의 경쟁력을 유지하기 위해 투자와 운영 효율화를 지속적으로 추진할 계획입니다


4. 회사 비전 및 미션
https://www.nike.com/jp/en/help/a/nikeinc-mission 

Mission statement:
To bring inspiration and innovation to every athlete* in the world.
*If you have a body, you are an athlete.

5. 평판
Nike 사원 평판（일본)
[image: ]

Nike 사원 평판 (한국)

나이키는 직원들에게 다양한 복지 혜택을 제공하며, 근무 환경에 대한 평판이 대체로 긍정적입니다. 직영점 정규직으로 전환되면 직원 할인 제도를 통해 제품을 저렴하게 구매할 수 있으며, 건강검진 지원, 피트니스 이용 금액 지원, 리조트 할인 예약, 명절 상품권, 복지 포인트 등 다양한 혜택이 주어집니다. 
또한, 나이키는 'Give Your Best'라는 직원 기부 플랫폼을 통해 직원들의 기부와 자원봉사 활동을 지원하고 있습니다. 이러한 복지와 지원 프로그램 덕분에 직원들은 높은 자부심과 애사심을 가지고 근무하고 있습니다. (잡코리아)

6. 신입공고
https://jobs.nike.com/ja/job/R-45088?from=job%20search%20funnel 
[image: 텍스트, 스크린샷, 문서, 폰트이(가) 표시된 사진
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WHO WE ARE LOOKING FOR
PN=S i
This role must have the ambition to be one of the world’s most innovative storytellers,
value visionary thinking, playing as a team and championing imagination to create an
. . N Ba Expert, Energy
inclusive culture. A belief in our brand vision, with a relentless curiosity for the . .
Marketing (Fashion
consumer are essential to helping us create the future for the Nike brand. Strong Collaboration),

experience in talent relationship management and brand marketing within fashion Japan

and/or styling in Tokyo are critical for this role.
Position Full Time

= A minimum of 8 years’ experience in brand marketing and/or PR (Public Relations) Type
= Bachelor’s degree or equivalent combination of education, experience or training
= Prior cultural marketing experience with understanding of consumer landscape TIVER Nike

Knowledge of how to lead and execute cross-functional marketing campaigns $UTH Marketing

Strong visual and verbal communication skills fluent in Japanese and English %

Domestic and international travel required for relationship management and — Tokyo, Japan
experience activation for 20% of the time.

Japan
WHAT YOU'LL WORK ON

You will manage talent relationships and build integrated marketing plans to localize RAID R-45088
the NIKE brand and deliver on our priorities in Japan. This includes aligning talent to

strategic planning, brand storytelling and product collaborations. Success will be

measured based on increases in our brand strength, consumer engagement and
business growth.





