
BOOK☆WALKER

1)사업내용
출판사 운영 종합 전자 서적 스토어

영어권용 일본 만화 및 라이트 노벨 판매 전자 서적 스토어(북워커 글로벌)
출판사와 전자 서적 스토어 중개 업무

NTT도코모사 및 출판사와 협업한 전자책 플랫폼 개발 및 운영
코멘트 투고가 가능한 만화 서비스 (니코니코 망가)
독서 기록 관리 및 서평 서비스

영어권 인플루언서 마케팅 지원 사업(자회사 GeeXPlus)
전자책 뷰어를 비롯한 솔루션 개발 및 제공(자회사 PUBLUS)

2)리스크
-콘텐츠 다양성의 부족 :주로 라이트노벨과 만화에 강점을 두고 있으며,이 외의 장르나
일반 소설,실용서적 등의 라인업은 경쟁사에 비해 상대적으로 부족한 편
-경쟁 심화 : KADOKAWA그룹의 지원을 받는 안정적인 플랫폼이지만, Amazon Kindle과
Rakuten Kobo와 같은 대형 플랫폼과의 경쟁에서 살아남기 위해 계속해서 혁신과 차별화를
요구받아 비용 증가 및 서비스 확장에 부담 有

3)경쟁사
honto, U-NEXT, Apple Books, 紀伊國屋書店 Kinoppy, Google Play Books, Rakuten Kobo,
Amazon Kindle,코믹시모어



4)경쟁사대비강점과단점
(1)강점

- 모회사인 KADOKAWA가 다수의 라이트노벨을 보유하고 있어 경쟁사 대비
라이트노벨 서적 多

- 경쟁사 대비 캠페인과 세일 혜택 多

- 최초 구매 시 50%코인 환원
- 매일 10분간 무료 무제한 읽기 제공
- 다기능 어플리케이션 (타사에서 구입한 서적도 책장에서 볼 수 있다)

(2)단점
- 라이트 노벨 이외 장르의 서적이 경쟁사 대비 少 (소설,잡지 등)

5)경영자의키워드와나의키워드매치

이러한 환경에서 우리는 '출판업계에 기여하고 새로운 문화를 창출한다'는 데 공감할 수

있는 회원을 모집하고 있습니다.출판이라는 매우 역사가 있는 비즈니스이기는 하지만,

향후의 우리를 둘러싼 환경은 계속해서 크게 변화해 갈 것이라고 생각하고 있습니다.그러한

출판업계의 역동성 속에서 속도감을 가지면서 당사자 의식을 가지고,출판업계가 가지고



있는 과제 해결에 임하고 있는 멤버가 활약할 수 있는 필드를 창출하는 것이 저의

역할입니다.자신들의 「좋아하는 것」를 소중히 하면서,그러한 장소를 함께 북돋아

나갑시다.

- 당사자 의식을 갖고 주체적으로 과제를 해결한 경험

- 좋아하는 것에 빠져들어 열심히 한 경험


